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Конечный финансовый 

результат организации – это 

прибыль (убыток) отчетного 

периода. Прибыль предприятия в 

общем случае определяется 

разностью его доходов и расходов. 

Валовая прибыль представляет 

собой сумму прибылей, полученных 

от реализации произведенной 

продукции, от реализации основных 

производственных фондов, от 

реализации иного имущества и 

активов предприятия, от доходов 

при осуществлении 

внереализационных операций. 

Особый интерес, с точки зрения 

оптимального планирования 

процесса производства и реализации 

продукции, вызывает первая 

составляющая прибыли, которая 

является основой для определения 

уровня рентабельности 

экономической деятельности 

предприятия. Прибыль от 

реализации произведенной 

продукции для предприятий с 

длительным циклом производства 

особенно чувствительна к такому 

фактору как временное 

распределение объемов реализации 

товарной продукции. Это вызвано 

тем, что за период времени между 

моментами производства очередной 

партии продукции, как цена на эту 

продукцию, так и ее себестоимость, 

представляют собой некоторые 

динамические процессы, что 

приводит к динамике показателей 

прибыли от параметров процесса 

реализации результатов 

производственной деятельности 

предприятия [2]. 

На процесс получения 

прибыли сельскохозяйственным 

предприятием сильное влияние 

оказывают такие параметры как:  

 длительность периода времени 

между сбором урожая и его 

реализации; 

 степень сохранности полученных 

результатов урожая до момента их 

реализации;  

 изменение качества производимой 

продукции между моментом её 

производства и реализацией. 

Дальнейшее моделирование 

динамики прибыли предприятий 

АПК будем проводить при 

следующих ограничениях: [2] 

1. Анализу и моделированию 

подлежит только та часть валовой 

прибыли предприятия, которая 

получена от реализации 

произведенной в некоторый 

момент времени t01  продукции. 

2. Для упрощения модели 

предполагается, что на момент 

времени t02 новой партии 

продукции (момент сбора нового 

урожая) на складах предприятия 

нет остаточных объемов товарной 

продукции. 

3. На динамику прибыли 

предприятия влияет только 

динамика дополнительных 

издержек производства, 

получаемых за счет длительного 

промежутка времени реализации 

результатов производства 

продукции (за счет потерь 

товарной продукции при ее 

хранении, за счет дополнительных 

издержек на хранение продукции, 

за счет динамики инфляционных 

процессов). 

4. Реализация произведенной 

продукции проводится 

дискретными объемами в 

дискретные моменты времени по 
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средним рыночным ценам, 

установившимся на момент 

каждой реализации продукции. 

5. В качестве произведенного и 

реализуемого предприятием 

товара рассматривается единый 

вид продукции без его 

дифференциации по сорту и 

качеству. При производстве и 

реализации некоторого множества 

видов продукции в качестве 

такого интегрального вида 

продукции может выступить 

текущий валовый суммарный 

доход от планируемой 

реализации, в котором 

опосредствованы различия по 

виду, сорту и качеству 

производимого товара. 

Учитывая вышеприведенные ограничения текущее значение прибыли 

П(t) от реализации произведенной продукции можно представить в виде: 

                                             
  )()()()( 0 tVtССtЦtП pp 

,                         (1) 

где Ц(t) – текущее значение цены на реализованную продукцию; 

С0 – удельное значение издержек на производство единицы продукции на 

момент ее производства t0; 

С(t) – текущее значение дополнительных издержек на единицу объема 

продукции, вызванных наличием некоторого периода времени между моментом 

ее реализации и моментом ее производства; 

 Vр(t) – объем реализованной в момент времени t продукции. 

Результирующая прибыль от производства и реализации продукции в 

течение одного производственного цикла длительностью: 
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При дискретном процессе реализации продукции в моменты времени ti в 

объемах Vpi  и по цене Цi текущая прибыль Пi определяется как: 

                                                     piiipi VCCЦП )( 0 
,                            (5) 

а общая прибыль предприятия между соседними моментами сбора 

урожая (производства продукции) определяется как 
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где i – порядковый номер моментов времени дискретной реализации 

объемов произведенной продукции, .,1 ni   

В общем случае прибыль от реализации произведенной продукции 

объемом V0 может быть представлена в виде: 

                                                    0ССВП Пp 
,                                    (7) 
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где В – общая выручка от реализации произведенной продукции: 

                                                        
pi

n

i

iVЦВ 



1                                          (8) 

СП – переменная составляющая дополнительных издержек за счет 

реализации продукции в течение некоторого периода времени: 
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1                                          (9) 

СО – условно постоянная составляющая издержек производства единицы 

продукции: 
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 Динамика изменения прибыли предприятия, получаемой за счет 

реализации произведенной в момент t01=0 продукции, с учетом результатов 

моделирования, определяется выражениями: 
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iii tttt  01  − моменты времени реализации товарной продукции в 

объемах 
.,1, niVpij 
 

nt  − момент времени полной реализации товарной продукции. 
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первую производную по времени от соотношения (11) 
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С учетом того, что полную себестоимость производства и реализации 

товарной продукции можно представить, как сумму себестоимости продукции в 

производственном цикле (себестоимость производства в предыдущем периоде 

до момента t0=0) и сумму добавочной себестоимости продукции за счет ее 

хранения до момента полной реализации:   

                                          
)()( 0 tCCtC xp
,                                              (24) 

то вторую составляющую прибыли С(t)Vp∑(t) можно выразить через 

издержки производства Р0 и издержки хранения Рxp(t): 

                                      
)()()( 0 tPPtVtC xpp  ,                                           (25) 
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Тогда прибыль предприятия за счет реализации товарной продукции 

будет: 

                                    0)()()()( PtPtVtЦtП xppр   ,                                 (27) 

а динамика изменения прибыли будет характеризоваться следующим 

соотношением: 
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При условии существования инфляционных процессов цена товарной 

продукции на этапе ее реализации возрастает, то есть:  
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Суммарный объем реализованной товарной продукции с течением 

времени уменьшается за счет потерь при хранении, то есть: 
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Величина издержек на хранение товарной продукции возрастает с 

течением времени хранения за счет затрат на хранение и за счет инфляционных 

процессов, то есть: 
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Следовательно, прибыль от реализации товарной продукции будет 
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Прибыль предприятия за счет реализации товарной продукции будет 

уменьшаться при такой организации процесса ее реализации, когда: 
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Прибыль предприятия за счет реализации товарной продукции будет 

неизменной, когда рост цен на продукцию будет компенсироваться динамикой 

реализации продукции и удельной динамикой издержек на хранение: 
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Так как согласно предложенной динамической модели цены: 
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где b2> b3> b1, то с точки зрения максимального приращения прибыли 

реализацию основного объема товарной продукции необходимо производить в 

период [t11, t12] становления рыночной цены. Для данного периода времени 

суммарные потенциальные объемы реализации продукции Vp∑   будут еще 

достаточно велики за счет малых ее потерь при небольшом сроке хранения. 

Взаимный ситуационный 

анализ полученных неравенств (3)–

(32) позволяет сделать следующие 

выводы: 

1. Прибыль предприятия с 

длительным циклом производства 

существенно зависит от уровня 

спекулятивной цены Ц01 на 

начальном этапе реализации 

товарной продукции, от значений 

удельной себестоимости хранения 

единицы объема продукции в 

единицу времени α0, 

коэффициента потерь объемов 

продукции при хранении β и 

коэффициента инфляции γ. 

2. При малых значениях показателя 

инфляции γ и больших значениях 

показателей β и α наибольшую 

прибыль даст реализация 

товарной продукции сразу же 

после момента времени 

производства продукции, если 

уровень спекулятивных цен 

незначительно отличается от 

уровня планируемых 

установившихся цен, а также при 

большой длительности интервала 

существования спекулятивных 

цен. При большом отличии уровня 

спекулятивных цен от 

планируемых установившихся их 

значений, а также при малой 

длительности интервала 

существования спекулятивных 

цен наибольшую прибыль 

принесет реализация товарной 

продукции на этапе становления 

цен от спекулятивных к 

установившимся. 

3. При больших значениях 

показателя инфляции γ и больших 

значениях показателей β и α 

наибольшую прибыль даст 

реализация товарной продукции 

на интервале становления цен. 

При этом достигается 

максимальный прирост прибыли 

от реализации произведенной 

продукции. 

4. При малых значениях показателя 

инфляции, большом значении 

удельной себестоимости хранения 

продукции α0 и малом значении 

показателя потерь продукции при 

хранении β наибольшую прибыль 
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принесет процесс реализации на 

этапе становления цен, если 

спекулятивная цена сильно 

отличается от планового 

установившегося уровня. Если 

последнее условие не 

выполняется, то 

предпочтительным периодом 

реализации продукции является 

как интервал времени 

существования спекулятивных 

цен, так и интервал становления 

плановых цен. 

5. При большом значении 

параметров инфляции γ и 

удельной себестоимости хранения 

α и малом значении параметра β 

наибольшую прибыль принесет 

реализация основных объемов 

продукции на этапе становления 

плановых цен. 

6. Для предприятий с плохой 

организацией складского 

хранения, когда показатель β 

имеет большое значение, и 

показатель α0  небольшой, то 

небольшом уровне инфляции 

реализацию продукции 

необходимо производить на 

начальном этапе, а при большом 

уровне инфляции – на этапе 

становления плановых цен. 

7. Если организация складского 

хранения на предприятии 

обеспечивает малые значения 

параметров α0 и β, то при большом 

уровне инфляции наибольшую 

прибыль даст процесс реализации 

продукции на этапе 

установившихся цен в период 

времени, расположенному как 

можно ближе к окончанию нового 

цикла производства (к моменту 

сбора нового урожая). Если 

уровень инфляции небольшой, то 

реализацию продукции следует 

проводить по потребности в 

оборотных средствах в любой 

период времени, кроме периода 

принадлежащему интервалу 

существования спекулятивного 

уровня цен. 

В каждой организации должны 

предусматриваться плановые 

мероприятия по увеличению 

прибыли. 

В общем плане эти 

мероприятия могут быть 

следующего характера:  

- увеличение выпуска продукции;  

- улучшение качества продукции;  

- продажа излишнего 

оборудования и другого имущества 

или сдача его в аренду;  

- снижение себестоимости 

продукции за счет более 

рационального использования 

материальных ресурсов, 

производственных мощностей и 

площадей, рабочей силы и рабочего 

времени;  

- диверсификация производства;  

- расширение рынка продаж;  

- рациональное расходование 

экономических ресурсов;  

- снижение затрат на 

производство;  

- повышение производительности 

труда; 

- ликвидация непроизводственных 

расходов и потерь;  

- повышение технического уровня 

производства. 
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Блок-схема, алгоритма формирования динамической модели изменения 

прибыли предприятия, в течение производственного цикла представлена на 

рис. 1. 

 

 
 

Рис. 1.  Блок-схема алгоритма моделирования динамики реальной прибыли 

предприятия АПК, в течение производственного цикла 

 

Поэтому для данной 

организации можно рекомендовать 3 

группы мероприятий по укреплению 

финансового положения и 

улучшения финансовых результатов: 

Первая группа - снижение 

материальных затрат. Для этого 

необходимо: 

- оптимизировать 

материально-техническое снабжение 

и использование материальных 

ресурсов, что включает в себя 

уменьшение затрат на доставку 

товаров, уменьшение потерь от 
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брака, оптимизация хранения 

запасов; 

- провести изменение объема и 

структуры продукции; 

- снизить расходы на освоение 

новых видов продукции. 

Вторая группа - снижение 

расходов на сбыт. Для данной 

организации это предусматривает 

оптимизацию каналов сбыта, 

совершенствование рекламной 

деятельности, внедрение системы 

оптовых скидок, снижение 

транспортных расходов на доставку 

продукции. 

Третья группа - снижение 

расходов на оплату труда: 

- совершенствовать кадровую 

службу, то есть улучшить качество 

подбора персонала, систему 

мотивации персонала; 

- повысить 

производительность труда - 

стимулировать и мотивировать 

рабочих, улучшить материально-

техническую базу, автоматизировать 

и компьютеризировать 

производственные процессы. 

Четвертая группа мероприятий 

тесно связана с уменьшением 

амортизационных отчислений. Для 

этого необходимо снизить период 

внедрения новой техники. 

Внедрение таких мероприятий 

должно снизить себестоимость 

продукции на 3,5-4%, а это позволит 

увеличить объем прибыли без 

дополнительных капитальных 

вложений. 

Эффект от таких 

преобразований тем выше, чем 

оперативнее действует руководство 

компании и чем больше 

направлений, по которым эти 

преобразования будут проведены.  

Направления резервов роста 

финансовых результатов: 

- поиск возможностей 

приобретения собственных торговых 

площадей: организация тратит 

значительные средства на оплату 

аренды и в перспективе ему 

необходимо приобрести собственное 

помещение; 

- привлечение инвестиций: 

организации требуется срочное 

вливание средств, однако при таких 

показателях рентабельности и 

финансовой устойчивости сделать 

это будет сложно; единственной 

возможностью привлечения 

инвестиций может стать продажа 

доли в уставном капитале; 

- поиск новых видов 

деятельности, новой продукции и 

новых рынков сбыта: организация в 

будущем должна заниматься не 

только реализацией товара, но и 

оказанием услуг потребителям; 

- необходимо рассмотреть 

вопрос о расширении ассортимента. 
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